
・他のマネーセミナーも見たが、資料も立派で葵さんのが一番よかった。
・保険だけじゃなく、ソニー銀行の開設・お客様登録までフォローしてくれて、助かる
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      お客様のお声＆アンケート結果

ＡＡグループ葵エージェンシー株式会社が選ばれている理由

お客さまのお声

お客様が興味のある・セミナーをして欲しい話題

研修実施数・受講率

・投資信託の勉強を自分でしていたがイマイチ分からなかったが、社長に相談したら解決し納得で
きた。
・投資に関しては素人なので専門知識を持っている方に契約後もファンド選びについてアドバイス
をもらえるのはありがたい

・バースデーカードが来ると誕生日を思い出せる。奥さんが毎年取って並べてる。
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研修実施数210件・受講率100％
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